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~Einleitung

Die digitale Transformation hat den Immobiliensektor grundlegend
verandert und den Aufstieg von PropTech-Unternehmen ermaoglicht, die
innovative Technologien nutzen, um den Markt zu revolutionieren.

Im DACH-Raum (Deutschland, Osterreich, Schweiz) hat sich im Zuge
dieser Entwicklung in den letzten Jahren ein lebendiges Okosystem von
PropTech-Investoren etabliert, die Kapital in vielversprechende
Unternehmen investieren und die Entwicklung neuer Losungen
vorantreiben.

Mit dieser Umfrage zur Markenbekanntheit von PropTech-Investoren im
DACH-Raum wird das Ziel verfolgt, einen Einblick in die Wahrnehmung und
den Einfluss dieser Investoren auf den Markt zu gewinnen. Die PropTech-
Branche wachst schnellund es ist von entscheidender Bedeutung,

die Rolle und den Einfluss der fUhrenden Investoren zu verstehen, um
fundierte strategische Entscheidungen treffen

zu kdnnen.

Diese Umfrage wurde insbesondere auf Immobilienentscheider und
PropTech-Unternehmen ausgerichtet. Insgesamt haben rund 90
Teilnehmende ihre Sichtweise zum Thema offengelegt.

Die Ergebnisse dieser Umfrage bieten wertvolle Erkenntnisse Uber
bekannte PropTech-Investoren, Bewertung der Auswahlkriterien fur eine
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Zusammenarbeit, Ermittlung des bekanntesten Investors im Gesamtkontext
und Analyse der erwarteten Services. Daruber hinaus werden wir
analysieren, wie die PropTech-Investoren ihre Positionierung gestalten
konnen, um ihre Sichtbarkeit und ihren Einfluss in der Branche weiter
auszubauen.

Diese Auswertung der Umfrageergebnisse ermoglichen eine
Momentaufnahme des aktuellen Standes der Markenbekanntheit von
PropTech-Investoren im DACH-Raum. Sie soll nicht nur den Investoren und
PropTech-Unternehmen selbst sondern auch anderen Marktteilnehmern,
Immobilienexperten und Interessierten wertvolle Einblicke und Orientierung
bieten.

Wir bedanken uns herzlich bei allen Umfrageteilnehmenden und freuen uns
uber jede Rickmeldung zu den Resultaten. Viel Spafd beim Lesen!



Zusammenfassung der Ergebnisse

Bekanntheit

Auswahlkriterium

Wahrnehmung

Fiihrende Investoren
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Erwartete Services

[PT1]

PropTechl Ventures

PT1 - PropTechl
Ventures gilt als
bekanntester Investor
(laut ca. 42 % der
Befragten) und wird
demnach im Markt am
starksten
wahrgenommen

Qualitat

@7 Anzahl der
getatigten
Investments

Bei der Auswahl von
relevanten PropTech-
Investoren zahlt unter
diversen Kriterien vor
allem Qualitat (sehr
wichtig / wichtig fur ca.
90 %) und die Anzahl
der getatigten
Investitionen (sehr
wichtig / wichtig fur ca.
75 %)

[PT1]

PropTechl Ventures

BCBITSTONE

EN- CAPITAL

[ HiGH RISE VENTURES

Entlang der Kriterien fur die
Auswahl von PropTech-
Investoren, wurde PT1 -
PropTech1 Ventures als
fuhrender Investor DACH
Region gewahlt (alle
Kategorien, v.a.
Bekanntheitsgrad ca. 57 %),
gefolgt von High Rise
Ventures (2 Kategorien ca.
9%) und Bitstone Capital (2
Kategorie ca. 8 %)
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[PT1]

PropTechl Ventures

BCBITSTONE

EE- CAPITAL

Als fuhrende Investoren
im DACH-Raum und in
Europa zahlen PT1 -

PropTech1 Ventures (ca.

42 DACH, ca. 26 %
Europa) und Bitstone
Capital (ca. 13 % DACH,
ca. 10 % Europa)

:O Beratung / Mentoring
[

Expertise

Beratung/ Mentoring und
Expertise zahlen sowohl
bei Immobilien-
entscheidern (ca. 80%) als
auch bei PropTechs (ca.
100%) als wichtigster
Service
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Teilnehmende der Umfrage

Die 90 Teilnehmenden der Umfrage kommen aus verschiedenen

Welche Rolle nimmt Inhr Unternehmen bzgl. Immobilien Sektoren der Immobilienbranche:
hauptsachlich wahr?

Investor/Eigentimerln (ca. 41% )

Property Manager / FM-Dienstleister (ca. 24%)

Projektentwickler (ca. 22 %)

Neben diesen Hauptrollen wurden auch andere Teilnehmer
identifiziert, die verschiedene andere Funktionen im
Immobilienbereich wahrnehmen (Bauunternehmen,
PropTechs/ConTechs, Portfolio Management, Transaction
Management etc.)

Weitere Angaben beinhalten hauptsachlich Beratungstatigkeiten.

Durch die Berlcksichtigung der unterschiedlichen Rollen im

Immobilienbereich kdnnen wir fundierte Empfehlungen und Erkenntnisse

liefern, die auf die spezifischen Bedurfnisse und Anforderungen der einzelnen
Unternehmen zugeschnitten sind.

1%
= Bauunternehmung = |[nvestorln oder Eigentiimerln
Portfolio Management ® Projektentwicklung
Property Management / FM Dienstleister PropTech Unternehmen/ConTech Unternehmen
® Transaction Management m Weitere

Abb. 1: Welche Rolle nimmt ihr Unternehmen bezgl. Immobilien hauptsachlich wahr
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Bekanntheit der PropTech-Investoren

In Bezug auf die Bekanntheit und Wahrnehmung von PropTech-Investoren im DACH- Welche reinen PropTeCh—lnveStoren aus der
Raum wurde den Teilnehmenden eine Auswahl verschiedener Unternehmen DACH—Region ken nen Sier)

prasentiert. Mehrfachnennungen waren moglich. Die folgenden PropTech-Investoren
wurden in der Umfrage genannt:

Beyond Build

PT1 - PropTech1 Ventures (ca. 42%)
Bitstone Capital (ca. 33 %)
BeyondBuild (ca. 26 %)
High Rise Ventures GmbH (ca. 22%)
Weitere (Freitext) (ca. 36 %)
Die Teilnehmer hatten die Moglichkeit, weitere PropTech-Investoren im Freitext  High Rise Ventures GmbH
anzugeben. Ein weiterer aufgefuhrter Investor ist SPD Corporate Ventures

Bitstone Capital

PT1 - PropTech 1 Ventures

Weitere

0% 10% 20% 30% 40% 50%

Abb. 2: Welche reinen PropTech-Investoren aus der DACH-Region kennen Sie?
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Ergebnisse
Ausschlaggebende Kriterien fiir eine Zusammenarbeit

Die Antworten auf nebenstehende Frage zeigen, dass eine Vielfalt an Kriterien far
die Teilnehmenden bei der Auswahl einer Zusammenarbeit mit einem PropTech-
Investor entscheidend sind. Mehrfachnennungen waren moglich. Die folgenden
Kriterien wurden als besonders bedeutend genannt:

Qualitat (Branchen-Knowhow, Netzwerk, added Value)

Bekanntheitsgrad

Getéatigte Investments in PropTechs

Bestehender LP-Investorenkreis

Weiterhin wurde erfragt welcher Investor fur die genannten Kriterien als

fihrend gesehen wird.
Bekanntheitsgrad: PT1 - PropTech1 Ventures (ca. 57 %)
Qualitat: PT1 - PropTech1 Ventures (ca.46 %), High Rise (ca. 8 %)
Anzahl der getatigten Investments in PropTechs bisher: PT1- PropTechl
Ventures (38 %), Bitstone (ca. 8 %)
Getéatigte Investitionssummen bisher: PT1 - PropTechl1 Ventures (ca. 38
%), Bitstone (ca. 8 %)
Bestehender LP-Investorenkreis:PT1 - PropTechl Ventures (ca. 46 %)
Renditeerwartung: PT1 - PropTechl Ventures ( ca. 42 %), High Rise (ca.
9 %)
In den weiteren Kategorien ist ebenfalls PT1 - PropTech1 Ventures der
fihrende Investor (genannt wurden z.B. professionelles Auftreten und
Preis-Leistungs-Verhaltnis)

Diese Ergebnisse verdeutlichen, dass die Teilnehmenden bei der Auswahl
einer Zusammenarbeit mit einem PropTech-Investor eine Kombination aus
verschiedenen Kriterien bertcksichtigen.
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Welche Kriterien sind ausschlaggebend bei der
Entscheidung Uber eine Zusammenarbeit mit
einem PropTech-Investor?

Anzahlde;} rgoesigfr:inbligxee?tments in _— 15% .5%
Bekanntheitsgrad .— 28% :Iﬂo%
Bestehender LP Investorenkreis _ 23% . 8%
ouaitst - |
Renditeerwartung -_ 46% 29%45%
Weitere -- 50% l 21%

0% 50% 100%

B sehr wichtig m® wichtig neutral ®wenig relevant unwichtig

Abb. 3: Welche Kriterien sind fir Sie ausschlaggebend bei der Entscheidung tber eine Zusammenarbeit mit einem PropTech-Investor?
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Fuhrender Investor in der DACH-Region

Die Antworten auf nebenstehende Frage geben Aufschluss daruber, welcher PropTech- Wen betrachten Sle als fuhrender\
Investor von den Teilnehmenden insgesamt als flihrend betrachtet wurde. PropTech-Investor aus der DACH—RegIOI’] ?
Mehrfachnennungen waren maoglich. Es kristallisierten sich bestimmte Investoren heraus,
die von einer signifikanten Anzahl der Teilnehmenden als fuhrend angesehen wurden:

Beyond Build -

PT1 - PropTech1 Ventures wurde von der groflten Anzahl (ca. 42 %) der Teilnehmenden
als der insgesamt fuhrende Investor in diesem Bereich genannt. Die Marke PT1 -
PropTechl Ventures scheint bei den Teilnehmenden einen hohen Stellenwert
einzunehmen und wird als Spitzenreiter in Bezug auf Investitionen und Innovation im
PropTech-Bereich angesehen.

Bitstone Capital wurde ebenfalls von vielen Teilnehmenden (ca. 13 %) als fuhrender
Investor genannt. Die umfangreichen Investitionen und das Engagement von Bitstone
Capital in PropTech-Unternehmen werden von den Teilnehmern hoch geschatzt.

Fur weitere Angaben wurde durchgehend die Aussage angegeben, keinen der genannten
Investoren zu kennen

Bitstone Capital 13%

High Rise Ventures GmbH [ 6%

den Teilnehmenden insgesamt als fihrende Investoren in diesem Bereich angesehen
werden. lhre Aktivitaten, Investitionen und ihr Einfluss haben dazu beigetragen, dass sie in

der Wahrnehmung der Teilnehmenden eine fihrende Position einnehmen. Weitere

Diese Ergebnisse verdeutlichen, dass PT1 - PropTechl Ventures und Bitstone Capital von

Hier ist anzumerken, dass die genannten Investoren aufgrund der individuellen Meinungen

und Perspektiven der Teilnehmenden als fuhrend betrachtet wurden. Die Ergebnisse 0% 10% 20% 30% 40% 50%
spiegeln die Meinungen der Teilnehmer wider und sollten als solche interpretiert werden.
Weitere Investoren kdnnen je nach individueller Wahrnehmung ebenfalls als fuhrend
angesehen werden.

Abb. 4: Wen betrachten Sie insgesamt als fuhrenden Investor aus der DACH-Regijon in diesem Bereich?
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Ergebnisse
Fuhrender Investor in Europa

Die Antworten auf nebenstehende Frage ermdglichen es, ein Bild
davon zu zeichnen, welcher PropTech-Investor von den
Teilnehmenden insgesamt als fuhrend in Europa betrachtet wird.
Mehrfachnennungen waren moglich. Es kristallisierten sich
bestimmte Investoren heraus, die von einer signifikanten Anzahl
der Teilnehmenden als fuhrend angesehen wurden:

PT1 - PropTechl Ventures von den meisten Teilnehmenden als
der insgesamt fihrende Investor in Europa genannt (ca. 26 %)
Die Teilnehmenden hatten die Méglichkeit, weitere PropTech-
Investoren im Freitext anzugeben.

Fur weitere Angaben wurde durchgehend die Aussage
angegeben, sich zu enthalten

Hier ist anzumerken, dass die genannten Investoren aufgrund der
individuellen Meinungen und Perspektiven der Teilnehmenden als
fihrend betrachtet wurden. Die Ergebnisse spiegeln die
Meinungen der Teilnehmenden wider und sollten als solche
interpretiert werden. Weitere Investoren konnen je nach
individueller Wahrnehmung ebenfalls als fuhrend in Europa
angesehen werden.

pom+

Wen betrachten Sie als fuhrenden Investor in Europa?

Beyond Build 1SSl
A/0 PropTech 1S

2150 1N

High Rise Venture GmbH = 3%

Fifth Wall Europe 6%
AMAVI G
Bitstone Capital 10%

PT1 - PropTechl Ventures IO E7—
Enthaltung | IR O —
PiLabs

0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40% 45%

Abb. 5: Wen betrachten Sie insgesamt als fihrenden Investor in Europa in diesem Bereich?
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Services
Die Antworten auf nebenstehende Frage liefern wertvolle Einblicke in die Erwartungen der Teilnehmer an die Dienstleistungen, die sie von einem PropTech-Investor

erwarten. Mehrfachnennungen waren moglich. Die Antworten gliedern sich in zwei Hauptkategorien: einmal aus Sicht eines Immobilienentscheider, einmal aus Sicht
von PropTech/ConTechs

Welche Services erwarten Sie von einem

Immobilienentscheider _ P
Beratung und Expertise: Die Teilnehmenden winschen sich, dass ein PrOpTeCh Investor )
PropTech-Investor ihnen Beratung und Fachkenntnisse zur Verfugung Marktubersicht zu
stellt. Sie erwarten Unterstitzung bei der Evaluierung und relevanten Trends &

Implementierung von PropTech-Losungen sowie Expertise in Bezug auf Beratung & Expertise Technologien Netzwerk
die Immobilienbranche und den technologischen Fortschritt. 90%

Marktubersicht zu relevanten Trends & Technologien: Die

Teilnehmenden erwarten von einem PropTech-Investor, dass er ihnen 80%
eine umfassende Marktubersicht zu aktuellen Trends und Technologien 20%
im PropTech-Bereich bietet. Sie mOochten Uber innovative Losungen und ’
Entwicklungen informiert werden, um ihre Entscheidungen basierend 60%
auf dem neuesten Stand der Technik fallen zu konnen.
Netzwerk: Ein weiterer wichtiger Service, den die Teilnehmenden von 50%
einem PropTech-Investor erwarten, ist der Zugang zu einem
weitreichenden Netzwerk. Sie erhoffen sich Moglichkeiten zur 40%
Vernetzung mit anderen Immobilienentscheidern, Startups und
relevanten Akteuren der Branche, um Partnerschaften zu fordern und 30%
Synergien zu schaffen.
20%
10%
0%

Abb. 6: Immobilienentscheider: Welche Services erwarten Sie von einem PropTech-Investor?
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Ergebnisse
Services
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Die Ergebnisse zeigen, dass Immobilienentscheider vor allem Marktubersichten, Beratung, Expertise und ein starkes Netzwerk von einem PropTech-Investor erwarten.
PropTechs hingegen legen Wert auf Kapital, Unterstitzung bei der Geschaftsentwicklung, Zugang zu Ressourcen sowie Beratung und Mentoring. Mehrfachnennungen waren
maoglich. Diese Erwartungen geben Aufschluss daruber, welche Dienstleistungen ein PropTech-Investor bereitstellen sollte, um den Bedurfnissen und Anforderungen beider

Zielgruppen gerecht zu werden.

PropTechs
Beratung & Mentoring: PropTechs schatzen einen Investor, der
nicht nur finanzielle Unterstitzung bietet, sondern auch
strategische Beratung und Mentoring. Sie suchen nach einem
Investor, der ihnen mit Fachwissen und Erfahrungen zur Seite
steht, um ihnen bei der Skalierung ihres Unternehmens zu helfen.
Kapital: PropTechs erwarten von einem Investor in erster Linie
Kapital zur Finanzierung ihres Unternehmens und ihrer
Wachstumsplane. Die Teilnehmenden legen Wert auf einen
Investor, der in der Lage ist, finanzielle Ressourcen
bereitzustellen, um ihre Entwicklung voranzutreiben.
Unterstutzung bei der Geschaftsentwicklung: Neben der reinen
Kapitalbereitstellung erwarten PropTechs auch eine aktive
Unterstutzung bei ihrer Geschaftsentwicklung. Dazu gehoren
beispielsweise Mentoring, Coaching und Zugang zu
branchenspezifischem Know-how, um das Potenzial ihres
Unternehmens optimal zu nutzen.
Zugang zu Ressourcen: PropTechs bendtigen oft Zugang zu
Ressourcen wie Technologieplattformen, Datenbanken,
Expertennetzwerken und Infrastruktur. Sie erwarten von einem
Investor, dass er ihnen diese Ressourcen zur Verfugung stellt, um
ihre Geschaftstatigkeit effektiv voranzutreiben.
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Welche Services erwarten Sie von PropTech-
Investoren?
120%

100%
80%
60%
40%

67%

20%

0%

Abb. 7: PropTechs: Wen betrachten Sie insgesamt als fihrenden Investor in Europa in diesem Bereich?
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Ableitung von Handlungsempfehlungen fur PropTech-Investoren und der Immobilienbranche

Investoren sollten sicherstellen, dass sie nicht nur finanzielle Unterstiitzung bieten, sondern auch iiber das erforderliche Branchen-Knowhow, ein wertvolles Netzwerk
und einen Mehrwert fUr die PropTechs verfugen. Durch die Betonung dieser Aspekte kdnnen Investoren potenzielle Partnerschaften starken und das Vertrauen von

Startups gewinnen.

Die unterschiedliche Wahrnehmung flihrender PropTech-Investoren deutet auf die Vielfalt der Branche hin. Investoren sollten sich bewusst sein, dass ihre Reputation und
Anerkennung in verschiedenen Kategorien variieren konnen. Es ist wichtig, die eigenen Starken und Erfolge hervorzuheben, um in den relevanten Bereichen als fuhrender

Investor wahrgenommen zu werden (USP sicherstellen).

Die breite Palette von fuhrenden Investoren insgesamt unterstreicht die Bedeutung von Diversitat und regionaler Expertise. PropTech-Investoren sollten ihre spezifischen

Starken und Schwerpunkte betonen, um potenzielle Investoren anzusprechen und Partnerschaften in verschiedenen Regionen zu fordern.
Die Erwartungen der Immobilienentscheider und PropTechs hinsichtlich der Services eines PropTech-Investors sind klar: Beratung, Expertise, Mentoring und Zugang zu

Ressourcen werden hoch geschatzt. Investoren sollten sicherstellen, dass sie diese Services in ihrem Leistungsangebot berucksichtigen, um den BedUrfnissen und

Erwartungen beider Zielgruppen gerecht zu werden.
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Ausblick auf mogliche zukunftige Entwicklungen in der PropTech-Branche & die Markenbekanntheit

Wachsende Vielfalt an PropTech-Investoren: Die PropTech-Branche bleibt weiterhin dynamisch und divers, da verschiedene Investoren in verschiedenen Bereichen und
Regionen herausragen.

Starkere Betonung von Qualitat und Expertise: Die Umfrage zeigt, dass die Qualitat der Investments und das Branchen-Knowhow als entscheidende Faktoren bei der
Auswahl eines PropTech-Investors angesehen werden. Diese Ergebnisse deuten darauf hin, dass in Zukunft PropTech-Investoren verstarkt Wert auf eine umfassende
Expertise legen und sich darauf konzentrieren sollten, Mehrwert flr PropTechs zu schaffen. Investoren, die sich durch hohe Qualitat und Fachkenntnisse auszeichnen,
sollten einen Wettbewerbsvorteil erlangen.

Steigende Bedeutung der Markenbekanntheit: PT1 - PropTech1 Ventures und Bitstone Capital wurden als am bekanntesten genannte Investoren in der Umfrage
identifiziert. Dies weist darauf hin, dass eine starke Markenbekanntheit in der PropTech-Branche von Vorteil sein kann, um das Vertrauen von potenziellen Investoren zu
gewinnen. In Zukunft durfte die Bedeutung der Markenbildung und des Marketings weiter zunehmen, da Investoren verstarkt daran arbeiten, ihre Sichtbarkeit und
Reputation zu verbessern.

Technologische Innovationen und neue Trends: Die PropTech-Branche ist bekannt flr ihre Innovationskraft. Zuklnftige Entwicklungen werden die Technologien, wie
kunstliche Intelligenz, Internet der Dinge, Blockchain und Virtual Reality weiter vorantreiben. Diese Innovationen haben das Potenzial, die Immobilienbranche weiter zu
transformieren und Investoren dazu ermutigen, in aufstrebende PropTech-Startups zu investieren, die diese Technologien nutzen.

Internationalisierung der PropTech-Branche: Die Umfrageergebnisse zeigen, dass die wahrgenommenen PropTech-Investoren in verschiedenen Regionen ansassig sind.
Dies deutet darauf hin, dass die PropTech-Branche zunehmend international wird und Investoren in verschiedenen Landern tatig sind. In Zukunft durften verstarkte

grenzlberschreitende Investitionen und Kooperationen zu einer weiteren Globalisierung der PropTech-Branche fUhren.
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PropTech-Investoren

BeyondBuild ist ein Investor, der sich auf nachhaltige und zukunftsweisende Bauprojekte
spezialisiert hat. Das Unternehmen hat eine klare Vision, innovative Lésungen fir den Bau
und die Entwicklung von Immobilien zu schaffen, die sowohl 6kologisch als auch
wirtschaftlich nachhaltig sind. Als Investor konzentriert sich BeyondBuilding darauf, Projekte
zu unterstutzen, die einen positiven Einfluss auf die Umwelt haben und gleichzeitig den
Bediirfnissen der Menschen gerecht werden. Das Unternehmen legt groRen Wert auf
Nachhaltigkeit, Energieeffizienz, erneuerbare Energien und 6kologische Baustoffe.
BeyondBuilding arbeitet eng mit Architekten, Entwicklern und Bauunternehmen zusammen,
um Projekte zu identifizieren und zu realisieren, die den hdchsten 6kologischen Standards
entsprechen. Sie bieten Finanzierung, Fachwissen und Ressourcen, um diese Projekte zum
Erfolg zu fuhren. DarUber hinaus engagiert sich BeyondBuilding auch fur soziale
Verantwortung und Gemeinschaftsentwicklung. Sie férdern die Integration von sozialen und
kulturellen Aspekten in ihre Projekte, um eine nachhaltige und lebenswerte Umgebung zu
schaffen. Insgesamt ist BeyondBuilding ein Investor, der sich darauf konzentriert, einen
positiven Wandel in der Bauindustrie herbeizufihren, indem er in nachhaltige und
zukunftsweisende Bauprojekte investiert, die sowohl ékologisch als auch wirtschaftlich
rentabel sind..
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Bitstone Capital ist ein Venture Capital Investor mit Fokus auf innovative und nachhaltige
Technologieunternehmen in der Bau- und Immobilienwirtschaft. Uber die Finanzierung
hinaus katalysiert BitStone Capital das Wachstum seiner Real Estate- und Construction-
Tech Portfoliounternehmen mit seinem weitreichenden Netzwerk, einzigartigem Branchen-
Know-How und -Zugang sowie spezifischer Expertise in neuen Technologien. Mit seinen
Investitionen mdchte BitStone Capital einen Beitrag zur nachhaltigen und zukunftsfahigen
Transformation der Bau- und Immobilienwirtschaft leisten
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Appendix

PropTech-Investoren

High Rise Ventures ist ein Investor, der sich auf Proptech-Unternehmen spezialisiert hat.
Das Unternehmen konzentriert sich darauf, innovative Start-ups zu unterstutzen, die
Technologieldsungen fur den Immobiliensektor entwickeln. High Rise Ventures investiert in
Unternehmen, die das Potenzial haben, die Immobilienbranche zu transformieren und
traditionelle Geschaftsmodelle herauszufordern. Sie suchen nach Unternehmen, die neue
Ansatze flr die Digitalisierung des Immobilienmarktes, die Verbesserung des
Immobilienmanagements, die Effizienzsteigerung von Gebauden oder andere innovative
Lésungen bieten.Als Investor bringt High Rise Ventures nicht nur finanzielle Mittel ein,
sondern auch umfangreiches Branchenwissen und Erfahrung im Proptech-Bereich. Sie
arbeiten eng mit den Start-ups zusammen, um ihnen bei der Entwicklung ihrer Produkte und
Dienstleistungen, der Skalierung ihrer Geschaftsmodelle und der Erschliefung neuer
Marktchancen zu helfen. High Rise Ventures versteht die spezifischen Herausforderungen
und Potenziale des Immobiliensektors und unterstitzt Unternehmen dabei, diese
Herausforderungen zu bewaltigen und ihr volles Potenzial auszuschopfen.Das Unternehmen
verfugt Uber ein starkes Netzwerk von Branchenexperten, Immobilienpartnern und
Investoren, um den unterstlitzten Unternehmen Zugang zu wertvollen Ressourcen und
Geschaftsmoglichkeiten zu verschaffen. Insgesamt ist High Rise Ventures ein Investor, der
aufstrebende Proptech-Unternehmen unterstitzt. Durch ihre finanzielle Unterstitzung, ihr
Branchenwissen und ihr Netzwerk tragen sie zur Weiterentwicklung und Verbreitung
innovativer Technologieldsungen bei, die das Potenzial haben, den Immobiliensektor zu
revolutionieren und die Art und Weise, wie wir Immobilien verwalten und nutzen,
grundlegend zu verandern.

PT1 - PropTechl Ventures: Der Investor, hat sich auf Technologieunternehmen im
Immobilienbereich spezialisiert. Das Unternehmen konzentriert sich auf Start-ups und
Unternehmen, die innovative Technologien entwickeln, um die Art und Weise, wie
Immobilien entwickelt, verwaltet und genutzt werden, zu revolutionieren.PT1 - PropTech1
Ventures investiert in verschiedene Bereiche des Immobiliensektors, darunter Proptech-
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Start-ups, die Losungen fir Immobilienentwicklung, -verwaltung, -vermarktung, -finanzierung
und -nutzung bieten. Sie suchen nach Technologien, die Effizienzsteigerungen,
Kosteneinsparungen, Nachhaltigkeit und verbesserte Nutzererfahrungen ermdglichen. Das
Unternehmen arbeitet eng mit den Investitionsobjekten zusammen, um nicht nur finanzielle
Unterstitzung zu bieten, sondern auch branchenspezifisches Fachwissen und ein Netzwerk
von Kontakten. PropTechl Ventures unterstutzt die Unternehmen bei der Skalierung ihrer
Technologien, der MarkteinfUhrung und der Weiterentwicklung ihrer Geschaftsmodelle.
Daruber hinaus verfolgt PT1 - PropTech1 Ventures einen aktiven Ansatz beim Management
ihrer Investitionen. Sie bringen ihre Erfahrung und ihr Netzwerk in die Unternehmen ein, um
ihnen bei der strategischen Planung, der Unternehmensentwicklung und der Suche nach
Partnerschaften zu helfen. PT1 - PropTechl1 Ventures hat einen klaren Fokus auf Innovation
und Technologie im Immobiliensektor. Sie tragen dazu bei, die Transformation der Branche
voranzutreiben, indem sie vielversprechende Start-ups unterstiitzen und den Fortschritt und
die Entwicklung von Technologien férdern, die den Immobilienmarkt nachhaltig verandern
kénnen.
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2150: 2150 ist ein Investor, der sich auf Urban Tech spezialisiert hat und als "Constructive
Capital for Urban Tech" bekannt ist. Das Unternehmen konzentriert sich auf die
Finanzierung und Unterstitzung von Start-ups, die innovative Technologien entwickeln, um
stadtische Herausforderungen anzugehen und Stadte nachhaltiger, effizienter und
lebenswerter zu machen. 2150 investiert in Unternehmen, die Losungen flr verschiedene
Aspekte des stadtischen Lebens entwickeln, darunter urbane Mobilitat, Smart Cities,
Energieeffizienz, Umweltschutz, Wohnraum, offentliche Infrastruktur und mehr. Sie suchen
nach Unternehmen, die neue Technologien und Geschaftsmodelle einfihren, um die Art
und Weise zu transformieren, wie Stadte entwickelt, verwaltet und genutzt werden. Als
Investor bringt 2150 nicht nur finanzielle Mittel ein, sondern auch ein starkes Netzwerk von
Branchenexperten, Beratern und strategischen Partnern. Sie unterstitzen die Start-ups bei
der Skalierung ihrer Geschaftsmodelle, der Markteinfihrung ihrer Produkte und
Dienstleistungen sowie beim Aufbau von Partnerschaften mit etablierten Unternehmen und
Institutionen.2150 zeichnet sich durch einen aktiven Ansatz aus und arbeitet eng mit den
Investitionsobjekten zusammen. Sie bieten nicht nur finanzielle Unterstitzung, sondern
auch Beratung, Mentoring und Zugang zu Ressourcen, um den Erfolg der Unternehmen zu
fordern. Mit ihrem Fokus auf Urban Tech tragt 2150 dazu bei, die Entwicklung und
Umsetzung innovativer Technologien voranzutreiben, um stadtische Herausforderungen
anzugehen. Sie spielen eine wichtige Rolle bei der Férderung von nachhaltigem Wachstum,
Effizienzsteigerungen und der Schaffung lebenswerterer Stadte fur die Menschen.

A/0 PropTech ist ein Investor, der sich auf den Bereich der Immobilientechnologie
spezialisiert hat. Das Unternehmen konzentriert sich darauf, Start-ups und
Technologieunternehmen zu unterstitzen, die innovative Losungen fur die
Immobilienbranche entwickeln. A/O PropTech investiert in verschiedene Bereiche des
Immobilientechnologiesektors, einschliefllich Proptech, Fintech, Smart Buildings, digitale
Plattformen und andere Technologien, die die Art und Weise, wie Immobilien entwickelt,
verwaltet und genutzt werden, verandern. Als Investor bringt A/O PropTech nicht nur
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finanzielle Mittel ein, sondern auch Fachwissen und ein umfangreiches Netzwerk von
Branchenexperten. Sie arbeiten eng mit den Investitionsobjekten zusammen, um ihnen bei
der Entwicklung ihrer Technologien, der Skalierung ihrer Geschaftsmodelle und der
ErschlieBung neuer Marktchancen zu helfen. A/O PropTech verfolgt einen aktiven Ansatz
bei der Unterstutzung seiner Investitionen. Sie bieten Beratung, Mentoring und strategische
Unterstitzung, um den Erfolg der Unternehmen zu férdern. DarUber hinaus verfugt A/O
PropTech Uber umfangreiche Erfahrung in der Immobilienbranche und unterstitzt die
Unternehmen dabei, Partnerschaften mit etablierten Immobilienunternehmen zu knupfen
und den Zugang zu relevanten Markten zu erleichtern. Das Unternehmen hat eine starke
Ausrichtung auf Innovation und Technologie in der Immobilienbranche. Sie unterstitzen
Start-ups und Unternehmen, die die Grenzen der Immobilientechnologie erweitern und zur
Transformation der Branche beitragen méchten.nsgesamt ist A/O PropTech ein Investor,
der in Technologieunternehmen im Immobiliensektor investiert, um die digitale
Transformation der Branche voranzutreiben. Durch ihre finanzielle Unterstutzung, ihr
Fachwissen und ihr Netzwerk tragen sie dazu bei, innovative Losungen zu fordern, die die
Art und Weise, wie wir Immobilien entwickeln, verwalten und nutzen, grundlegend verandern
kdonnen.Unternehmen, die das Potenzial haben, den Immobilienmarkt nachhaltig zu
verandern.
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AMAVI ist ein Investor, der sich auf den Bereich der nachhaltigen und sozialen Finanzierung
spezialisiert hat. Das Unternehmen konzentriert sich darauf, Kapital in Projekte und
Unternehmen zu investieren, die einen positiven sozialen und dkologischen Einfluss haben.
AMAVI investiert in verschiedene Bereiche, darunter erneuerbare Energien, saubere
Technologien, nachhaltige Landwirtschaft, Sozialunternehmen und andere nachhaltige
Sektoren. Sie suchen nach Unternehmen, die innovative LOsungen entwickeln, um
Umweltprobleme anzugehen, soziale Ungleichheiten zu verringern und einen positiven
Beitrag zur Gesellschaft zu leisten. Als Investor legt AMAVI grofSen Wert auf Nachhaltigkeit,
ethische Geschaftspraktiken und soziale Verantwortung. Sie stellen sicher, dass die von
ihnen unterstutzten Projekte und Unternehmen strenge Umwelt- und Sozialstandards
einhalten und einen messbaren positiven Einfluss haben.AMAVI bietet nicht nur finanzielle
Unterstutzung, sondern auch Fachwissen, Netzwerke und Ressourcen, um den Erfolg der
Investitionsobjekte zu fordern. Sie arbeiten eng mit den Unternehmen zusammen, um ihnen
bei der Entwicklung ihrer Geschaftsmodelle, der Skalierung ihrer Aktivitaten und dem
Aufbau von Partnerschaften zu helfen. Darlber hinaus engagiert sich AMAVI fir die
Forderung von nachhaltiger Finanzierung und dem Aufbau einer nachhaltigen
Finanzgemeinschaft. Sie arbeiten mit anderen Investoren, Institutionen und Organisationen
zusammen, um die Entwicklung von nachhaltigen Finanzlésungen voranzutreiben und die
Verbreitung von nachhaltigen Investitionen zu férdern. Insgesamt ist AMAVI ein Investor, der
sich darauf konzentriert, Kapital in Unternehmen und Projekte mit positivem sozialen und
Okologischen Einfluss zu investieren. Sie tragen dazu bei, die nachhaltige Entwicklung
voranzutreiben und Unternehmen zu unterstutzen, die einen messbaren Beitrag zu einer
besseren und nachhaltigeren Zukunft leisten mdchten.

Fifth Wall Europe ist ein Investor, der sich auf den Bereich der Proptech-Unternehmen
spezialisiert hat. Das Unternehmen konzentriert sich darauf, innovative Technologien und
Lésungen fur den Immobiliensektor zu unterstitzen und zu férdern. Fifth Wall Europe
investiert in verschiedene Bereiche des Immobilientechnologiesektors, darunter Proptech,
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Fintech, digitale Plattformen, Datenanalyse, Kinstliche Intelligenz und andere
Technologien, die die Art und Weise, wie Immobilien entwickelt, verwaltet und genutzt
werden, verandern. Als Investor bringt Fifth Wall Europe nicht nur finanzielle Mittel ein,
sondern auch umfangreiches Fachwissen und ein starkes Netzwerk von Branchenexperten.
Sie arbeiten eng mit den Investitionsobjekten zusammen, um ihnen bei der Entwicklung und
Skalierung ihrer Technologien, dem Aufbau von strategischen Partnerschaften und der
ErschlieBung neuer Marktchancen zu helfen. Fifth Wall Europe verfligt Uber eine tiefe
Branchenexpertise im Immobiliensektor und versteht die spezifischen Herausforderungen
und Chancen, denen Proptech-Unternehmen gegenuberstehen. Sie bieten Beratung und
strategische Unterstitzung, um den Erfolg der Unternehmen zu férdern und ihre
Technologien in der Immobilienbranche einzufihren. Das Unternehmen hat ein breites
Portfolio von Investitionen in Europa und ist bestrebt, die digitale Transformation des
Immobiliensektors voranzutreiben. Sie spielen eine aktive Rolle bei der Forderung von
Innovationen und Technologien, die den Immobilienmarkt effizienter, transparenter und
benutzerfreundlicher machen. Insgesamt ist Fifth Wall Europe ein Investor, der darauf
abzielt, Proptech-Unternehmen zu unterstitzen und die digitale Transformation des
Immobilienmarktes in Europa voranzutreiben. Durch ihre finanzielle Unterstutzung, ihr
Fachwissen und ihr Netzwerk tragen sie dazu bei, innovative Losungen zu fordern, die die
Art und Weise, wie wir Immobilien entwickeln, verwalten und nutzen, grundlegend verandern
kdnnen.
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Pi Labs ist ein Investor und Accelerator, der sich auf Proptech-Start-ups spezialisiert hat.
Das Unternehmen konzentriert sich darauf, innovative Technologien und Loésungen fur den
Immobilienmarkt zu unterstitzen und zu férdern. Pi Labs investiert in verschiedene
Bereiche des Proptech-Sektors, darunter Immobilien-Technologie, digitale Plattformen,
Datenanalyse, kinstliche Intelligenz, virtuelle Realitat und andere aufstrebende
Technologien. Sie suchen nach Unternehmen, die neue Anséatze fir Immobilienentwicklung,
-verwaltung, -vermarktung und -nutzung entwickeln. Als Investor und Accelerator bringt Pi
Labs nicht nur finanzielle Mittel ein, sondern auch umfangreiches Fachwissen und ein
starkes Netzwerk von Branchenexperten. Sie bieten den Start-ups intensive Unterstitzung,
Mentoring und Zugang zu einem breiten Netzwerk von Immobilienexperten, Investoren und
Kunden. Pi Labs hat eine langjahrige Erfahrung und Expertise im Proptech-Sektor und
versteht die Herausforderungen und Chancen der Branche. Sie arbeiten eng mit den
Investitionsobjekten zusammen, um ihnen bei der Entwicklung ihrer Geschaftsmodelle, der
Skalierung ihrer Technologien und der MarkteinfUhrung ihrer Produkte zu helfen. Daruber
hinaus organisiert Pi Labs regelmafig Events, Workshops und Networking-Veranstaltungen,
um den Austausch zwischen den Start-ups, Investoren und der Immobilienbranche zu
fordern. Sie spielen eine aktive Rolle bei der Férderung von Innovationen und der
Vernetzung der Proptech-Community. Insgesamt ist Pi Labs ein Investor und Accelerator, der
darauf abzielt, Proptech-Start-ups zu unterstitzen und die digitale Transformation des
Immobilienmarktes voranzutreiben. Durch ihre finanzielle Unterstltzung, ihr Fachwissen
und ihre branchenspezifische Erfahrung tragen sie dazu bei, innovative Losungen zu
fordern, die den Immobilienmarkt effizienter, transparenter und zukunftsfahiger machen
kdnnen.
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